PRODUTTIVITA

STRATEGICO




PRODUTTIVITA

DIVENTA MEMORABILE

COSA FACCIAMO

e Vendita Leggera
« Agenda 4.0
e Team autentico

Non basta un agenda piena per
considerare un Salone, ad alta
produttivita.

Gli appuntamenti sono un risultato
degli altri pilastri ma la produttivita
e come si gestiscono questi
appuntamenti e farli diventare un
aiuto all'azienda invece di un
ostacolo che genera attriti e
tensione.

La produttivita del salone e |l
risultato della capacita
organizzativa e gestionale
delllagenda degli appuntamenti in
relazione con il tempo alla poltrona,
lo spirito di squadra e la
promozione dei servizi proposti dal
salone di bellezza. Conoscere |
punti deboli significa poter
intervenire  per raggiungere i
risultati migliori.

RISULTATO

COSA OTTIENI:

Liberare il tempo,
generare profitti maggiori

e lavorare con piu
serenita.




CHI SIAMO

Salone Calcolato € una squadra di esperti nel settore della

bellezza, professionisti che grazie alle rispettive unicita e ai

singoli percorsi professionali, offrono ai titolari di saloni di
bellezza il proprio Know-How per raggiungere risultati

concreti e misurabili.

Ogni componente del team contribuisce a fornire la propria

esperienza e arricchisce con le proprie competenze la

consulenza personalizzata al salone.




E ORA?

Molti titolari di salone si ritrovano a dedicare numerose ore alla
poltrona per far tornare i conti, senza riuscire a trovare una giusta
soluzione.

Molti hanno investito anche ingenti somme in corsi e formazione
che non si sono rivelati produttivi.

Salone Calcolato ha un percorso che ti aiuta a leggere i numeri della
tua attivita e che ti permette di scegliere le giuste alternative senza
soluzioni articolate o che snaturino la tua identita. Un percorso di
crescita mirato alla risoluzione concreta delle criticita del modello di
gestione del salone.

Il momento per iniziare il cambiamento & adesso:
scopri il nostro Tavolo Strategico.



https://salonecalcolato.it/tavolo-strategico/

